hypnotischer Wortzauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Gedanken lesen

Ubung 1

Uberlegen Sie sich was Ihr Gegeniiber mitteilen wollen (suggerieren):
Beispiel:
Gewlinschte Suggestion: Produkt A ist niitzlich.

Satz nach diesem Sprachmuster: Vielleicht merken Sie bereits, wie niitzlich Pro-
dukt A fiir Sie ist.

1.) Ihre gewlinschte Suggestion:

Satz:

2.) Ihre gewinschte Suggestion:

Satz:
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hypnotischer WortZauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Gedanken lesen

1.) Ihre gewlinschte Suggestion:

Satz:

1.) Ihre gewlinschte Suggestion:

Satz:

1.) Ihre gewlinschte Suggestion:

Satz:
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hypnotischer Wortzauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Gedanken lesen

Ubung 2

Uberlegen Sie sich welchen Einwand Sie auffangen und auflésen wollen:
Beispiel:

Moglichen Einwand vorwegnehmen: Nutzt das Seminar mir?

Satz nach diesem Sprachmuster: Vielleicht fragen Sie sich, wie niitzlich das Semi-
nar fiir Sie ist und wann sich lhre Investition auszahlt.

1.) moglicher Einwand:

Satz:

2.) moglicher Einwand:

Satz:
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