hypnotischer WortZauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Rhetorische Fragen

Ubung 1

Welche der folgenden Fragen sind ARQ-Fragen (Auto-Responsive Rhetorical Ques-
tion) und welche sind IRQ-Fragen (Implicative Rhetorical Question)?

Kennzeichnen Sie ARQ-Fragen mit einem ,,a“ und IRQ-Fragen mit einem ,,i“.

___ Wer wiirde schon eine Wohnung aufbrechen, wenn nicht ein Einbrecher?

___ Wer wiirde schon eine Wohnung aufbrechen?

___ Wohnst Du noch oder lebst Du schon?

___ Gibt es denn einen glinstigeren Moment als jetzt?

___ Wer kann das Ergebnis beeinflussen, wenn nicht Sie?

Ubung 2
Schreiben Sie einen kleinen Text, der mit einer rhetorischen Frage endet, die Ihren

Gegenliber emotional betroffen macht.

©OFeensupport Internetmarketing Seite 1



hypnotischer Wortzauber®

U B U N G E N die Kunst der Verkaufsrethorik

Rhetorische Fragen

Ubung 3
Schreiben Sie eine Ja-StraRe. Schreiben Sie vier rhetorische Fragen hintereinander.

Verfiihren Sie lhren Gegenliber zu einem ,,JA".
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